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Finanza Risparmio

Investimenti nel farmaceutico in ascesa

J. Lamarck punta su Verona

...........................................................................................

e hiotecnologie attira-
no gli investimenti a
Nord-Est. Non & un ca-
s0 che . Lamarck, una delle
piu presligiose societd di con-
sulenza finanziaria specializ-
Zata in biotech companies,
abbia scelto 1a sua sede ilalia-
na proprio a Verona, nel cuo-
1e del Veneto. Nel capoluvogo
scaligero J. Lamarck ha istitu-
ito infatti ii proprio guartier
generale in un antico e sugge-
stivo palazzo a qualc,he PASSO
da piazza Bra.
Il target di clientela pre-
scelto e naturalmente orienta-
to all'investimento nelle bio-

tecnologie & costituito princi-

‘palmente dalla classe impren-
ditoriale nordestina che, attra-
verso la consulenza qualifica-
ta offerta da J.Lamarck, pud
operarc direttamente con la
propria banca. «J. Lamarck
— spiega Gianpaolo Nodari,
Senior analyst -— & una socie-
ta di consulenza che assiste
gli imprenditori nella scelta
deile societd su cui andare a
investire e ne segue F'anda-
menio dei portafogli. Gli ita-
liani — prosegue Nodari —
investono in biotecnologia or-
mai da cinquc anni, principal-

mente sul mercato americano
e in aziende che producono
farmaci o diagnostici».

11 profilo del cliente medio
di LLamarck corrisponde a
quelle di un imprenditore o
di un dirigente d'azienda con
una disponibilitd intorno ai
400-500 mila dol-
lari per linvest-
mento. «Gli inve-
stitori che si rivol-

Nodari:

dell'area. L’area nordorienta-
le — ribadisce Gianpaolo No-
dari — pesa sul totale del
portafoglio client della J. La-
marck per un complessiva 48
per centos.

Negli ultimi due amni la

crescita deghi investimenti
sul versante biote-
ch per il Nord-Est
& stata del 38 per
cento. «Si tratta

£ono anoi — con-
tite  Nodari -—

biotecnologie

- di un dato signifi-

hanno  general-
mente buone pos-

piit appetibili

menta Nodari —
che indica il radi-

sibilitd e investo-
no nelle biotecno-
logie da un 10 a
un 20% del loro
patrimonio. La tipologia di’
aziende sulla quale opera la
societd di consulenza dentra
nel ramo delle societa hiotec-
nologiche farmaceutiche, in

- grado di realizzare incremen-
11 annui delle vendite dei loro

prodotti che vanno dal 25 al
50 per centa. Il Nord-Est rap-
presenta una buona fetta del-
la clientela di J.Lamarck in
Italia e sicuramente un baci-
no patrimoniale di tutto ni-
spetto in considerazione del-
la concentrazione industriale

dell’hi tech

ghe nordestine di
una evoluta cultu-
ra finanziaria, at-
tenta a cogliere il settore trai-
nante dei prossimi dieci anni
¢ a selezionarne 1 titoli con
V'aiuto di consulenti specializ-
7ati»,

J.Lamarck investe preva-
lentemente sul Nasdaq stau-
nitense e, da due anmi, ha
avuto nel proprio portafoglio
le aziende che hanno realizza-
1o le migliori performance.
La surategia della societh di
consulenza & quindi orientata
a titoli rappresentativi di real-
ta aziendali consolidate e

cativo -~~~ com-

carsi tra le fami--

non contempla nel proprio
parco investimenti aziende in
fase di Ipo (Initial Public Of-
fer) o start-up. «Chi ha inve-
stito nell'high tech agli inizi
degli anni '9) — afferma No-
dari -— ha realizzato a oggi
dalle 20 alle 30 volte il valo-
e del capitale investito. Cid
a dimostrazione dell'impor-
tanza di entrare dall'inizio in
un fenomeno industriale e
non alla fine, come hanno
fatto -molti rispartiatori ne-
gli ultitnd tre anni»,

Secondo lo staif di analisti
della socicta di consulenza le
possibilitd di remunerazione
sono di realizzare almeno die-
ci volte il valore del capitale
investito in aziende biotech
nell'arco dei prossimi dieci
anni. Le previsioni per il
2002 dovrebbero confermare
il biotech come settore con la
capitalizzazione di Borsa cre-
scente. Le stime sono pruden-
ziali — conslude Nodari —
proprio in virti del fato che
il mercato dei consumatori
del biotech farmaceutico &
un ambito con potenzialitd di
sviluppo nettamente superio-
1i a quello high tech.
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